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作品简介

“小康不小康，关键看老乡”，“第一书记”是决战全面建成小康社会的关键力量。本作品选取了吉林省“品牌引领扶贫”模式的典型——大北山村“老农夫”品牌，聚焦大北山村第一书记高世龙，通过访谈展现了他对“穷山村如何脱贫”、“脱贫后如何不返贫”的深刻思考。作品元素丰富，记者亲临大北山村，以录音报道的形式生动展现了村民脱贫致富的喜悦心情。

一、以小人物展现大主题，以小故事折射主旋律。

作品以第一书记高世龙扶贫的心路历程展开，讲述了他在大北山村“找穷根、治穷根、拔穷根”的经过，展现了在国家精准扶贫大背景下，第一书记个人对扶贫模式的积极探索和奋斗历程。

二、以矛盾推动访谈进程，以反转呈现扶贫效果。

节目以“困难”—“突破”为主要思路，讲述了老农夫品牌从赔钱到爆款的曲折经过、高书记从不被村民信任到成为村民主心骨的反转、村民从守旧到创新思维的转变等故事，作品构思巧妙，充满故事性，主持人节奏把握得当。

三、以丰富形式展现内容、以扶贫细节表现真挚情感。

节目讲述了高世龙带领村民修路、盖房、创办“老农夫”品牌等扶贫故事。以高书记的“三把火”为线索，突出了精准扶贫细节，展现了他带领村民脱贫致富的心路历程以及农村电商扶贫的独特方法。访谈中也加入了大北山村村民的采访，通过他们的描述真实地展现大北山村近年来的巨大变化，直观展示了扶贫成果，讲述脱贫攻坚路上的吉林故事。

另外，本期节目充分利用新媒体形式展示，节目通过“738好好学习”微信公众平台与网友互动，同时通过“沐耳FM”在移动端传播，收听数据表现突出。

新闻访谈

一滴水融入大海

——第一书记高世龙的心路历程

【出片花】

宝剑不磨要生锈，人不学习要落后。解码习言习语，让理论更有趣，更有益，好好学习，好好学习，好好学习，重要的事情说三遍。

【片花完】

【出片花】

他，和省委书记面对面话扶贫

【音响：扶贫，开展任何性的工作，在于村民，在于大家对你的认可，大家对你的信任，你说了才有威信，才有执行力。】

他，让山珍土味成为网络爆款

【音响：最有效的一种解决农村产品的方式就是靠电商，我的目的很明确，我要把村民的东西从大山里走出去。】

他，让拖后腿的穷山村变成领头羊

【音响：每天大概有四、五千单，从咱这个平台走出去，就相当于10天之内，会有5户参农从这里脱贫。】
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《好好学习》

对话大北山村第一书记高世龙

本周六17:30播出

《一滴水融入大海——第一书记高世龙的心路历程》

【片花完】

艳佳：听众朋友大家好，欢迎收听《好好学习》，我是主持人艳佳，今天我们的节目为听众朋友邀请到了靖宇县龙泉镇大北山村第一书记高世龙来到了我们的直播间，首先我们有请高书记来跟听众朋友打个招呼吧。  
高世龙：听众朋友们大家好。

艳佳：说起大北山村，我们可能有点陌生，但是说起“老农夫”这个品牌，现在可以说通过电商网店已经走向了全国各地，高书记，咱们大山里的农产品在网上卖的好吗？

高世龙：今年上半年咱们打造的是老农夫的鲜参和保鲜参在拼多多上，目前呢销量，每天大概有四五千单，从咱这个平台走出去。四五千单的背后就相当于10天之内，会有5户参农从这里脱贫。

艳佳：你这个也太快了，速度太惊人了。
高世龙：对啊，就这样呢，我们不停地互相鼓劲儿，一步一步一步，像目前咱们“老农夫”走到了是全国百强电商企业。

艳佳：那您作为第一书记，当时怎么就想到在村里搞电商扶贫呢？

高世龙：电商呢是咱们在第二阶段发展的基础之上呢，因为村里当初没有工厂。

艳佳：嗯。
高世龙：建起了第一个工厂。

艳佳：什么工厂？

高世龙：嗯山野菜加工厂，因为村民在春闲秋栽的时候，他能不在地里挣到一批钱，就在利用大山里的资源，去采摘，去采取那些生态资源。咱们村里成立一个集体产业，食品加工厂，去加工，加工之后呢，咱们去帮他销售，销售打造了自己的村里自己的品牌去销售，这样呢村民，他能挣个零花钱。

艳佳：嗯。
高世龙：是吧？而且村里也有自己的集体产业了，村集体也就有了收入。就这样呢为了更好的销售，我想，咱们不能跟线下销售，也不能靠帮扶单位及爱心购买，毕竟还是把自己村内产品永久化的、持续化地走进市场，打造咱自己的村品牌。所以我们带着全村的村民在国家工商总局注册了“老农夫”，这个脱贫的品牌。

艳佳：但是电商的竞争很激烈啊，咱们怎么样让我们的这个品牌能够销售得更好呢？村里人可能接触的也很少。

高世龙：对，最有效的一种解决农村产品的方式就是靠电商，电商才能直接省去了中间很多环节。但是，往往是最有效的往往是最难的，为什么呢？因为电商具备三个元素，第一首先是人才，第二个是它的硬件设施的配套设施。

艳佳：什么呢？

高世龙：可能说，你那物流体系、啊你的储存、你的冷链、包括你的很多办公软件、打包这些设备。这些东西你得具备，第三个就是说你适合你本村产品的平台，你得找准。打比方说你可能说天猫，它可能就不太适合农特产品的上线。

艳佳：为什么？

高世龙：因为天猫它运营的都是品牌店、专卖店和形象店，走高端产品的一种产品。

艳佳：就不适合我们的定位。

高世龙：对，然后在京东上也做过，京东可能说在电器方面他很出名，京东更多是啥呢，也是在专卖店中上端层次的产品的一个上行的一种销售平台。最终我选择了拼多多，拼多多为啥呢？可能说，价位便宜而且产品能吃得住，更多的需要说就是初级农产品进行销售的一个领域，以量，可能利润很微薄，咱把量走出去了。我的目的很明确，我要把村民的东西从大山里走出去，让村民的东西不能烂在地里、不能困在山里。

艳佳：哪怕我挣得少一点。

高世龙：让村民得到收益，其次挣的利润够咱电商人才运营和村集体的收入就可以了。所以当时我采取了这个战略，但是说，一试便成功了，可能这就是产品找对了平台，有了现在成功。但是呢，在成功的背后我们也走过弯路，也付出了很多，比如说，刚开始没有懂电商的人才。

艳佳：人从哪来啊？

高世龙：怎么办，首先呢我自己学，我们村有4个返乡创业大学生，就是被我这个理想，就是所谓的创业的动力所吸引了。我说不会不急不怕咱们一起学，一起琢磨，我还不相信呢？我说“三个臭皮匠顶一个诸葛亮”。

艳佳：你们是零基础啊？

高世龙：对啊，零基础啊，所以说，就我们4个，加我5个，就从书本上学，用了4个月时间。去过浙江，去过长春，去过商务部门给我们提供各种学习机会，学习的是九十多天。这样的话我们掌握了啥呢，就线上的产品的包装，线上运营、互联网的基本的操作知识，就基本上我们有自己的店铺了，我们能运营了，但是说运营的成果，成效还是不成功。

艳佳：为什么呢？

高世龙：因为可能说当时是因为还是说专业技术，对电商这个整体理念，电商理解的不够透彻，不够到位，不是所有平台就能把你的产品上去就能卖掉的，需要电商化思维，需要活动的吸引啊。

艳佳：你得会宣传自己。


高世龙：对，你得会包装你的产品，用文化，用故事，用产品，去来打造你电商，所以说呢，当时也走了很多弯路。

艳佳：第一天就会有销量吗？

高世龙：就上线之后啊，就把产品上图啊，就是上电商之后呢，第一天是卖了3单，但是3单也是赔钱状态吗。

艳佳：为什么赔钱啊？
高世龙：因为你有人员工资吗，你一天卖3单，一单就挣10块钱，你才30块钱。3单之后呢，因为电商吗，它是一个循环渐进的过程，它需要慢慢的从零，像滚雪球似的，可能会说从一个微微不足道慢慢慢慢慢慢走进消费者的视野之中。它要养店和培育的过程，啊，所以说慢慢慢慢做呢，做到是7个月的时候，整个“老农夫”就是电商发挥了它的作用。

艳佳：它成功的这个秘诀在哪呢？

高世龙：成功的秘诀呢我认为就是啥呢，首先，你这个团队，得有理想。第二点，是真抓实干，一步一步的像对待自己孩子一样，去把你这个店铺去从0到100这个过程，每一步用你的精心、关心那种心态，对待你自己的网上的店铺，另外一点要像爱护自己眼睛一样，把住你的产品的质量，让网上的评价，每一个客户拿到你的产品的时候，都有一个好的评价。下一步呢，我还想啥呢，亲手写一个消费者一个一封信，但是我要村民和我们村里的那些人联手写的一封信。

艳佳：呀，这个村民写的更有感情啊。

高世龙： 对啊，所以说要给消费者带来，让他们知道我们“老农夫”是一个扶贫的品牌，是具有一个地域特色的一个品牌。

艳佳：其实“老农夫”能够让消费者满意，除了我们的产品质量过关，我们有自己的故事，我们有我们自己的这个生态的一些原理之外，它其实有一种情感在里面。

高世龙：对啊，所以说“老农夫”呢，当时我梳理过“老农夫”的文化，也走过了“老农夫”的将近4年，更多的是说就是像你说的，就有一种情怀、情感，这些情怀来源于对村民那种脱贫攻坚这种大爱，国家的，因为我们考虑的是想让村民摆脱他的贫困，还不像以前有一些正常的商家，可能看的都是。
艳佳：利益。

高世龙：利益，我们看到的是啥呢？温度和温情，从这个品牌带来的效益之后，是帮助一些人让脱贫。

艳佳：所以你和消费者的心灵当中出现了一种碰撞，也出现了一种共鸣。那高书记，当年您去大北山村之前您有想过那里的情况是什么样的吗？

高世龙：当时我就想，去扶贫，可能说想象中的就是去帮助那些贫困人口，按照国家政策坚决执行，任劳任怨，是这种扶贫模式。但是到到村里之后呢和没去村之前的想象呢完全是天地之别。

艳佳：有什么差别吗？

高世龙：我记忆最深的一次就是，刚去，我说我是第一书记高世龙。

艳佳：嗯。
高世龙：啊，是省电视台派到这块来扶贫的一名扶贫干部，很多村民有的看都不看你。

艳佳：他们不会很重视来扶贫的干部吗？

高世龙：对啊，就是说很咱们想象之中，一看派了一个扶贫第一书记，理所当然的应该说热情，没有。

艳佳：为什么会这样呢？

高世龙：他们吧，后期我了解到哈，在他们心目当中，省里派来一个那么年轻的一个第一书记。

艳佳：你去的时候你才。

高世龙：才32岁。

艳佳：32岁，你是个“80后”。

高世龙：对，属于“80后”，那么年轻，那时候还不像脸那么黑，还挺白白净净的。

艳佳：你现在是晒黑了。

高世龙：对对对，你那么年轻派过来，也顶多不是给我们来干事的，顶多镀镀金。

艳佳：认为你是来走过场的。

高世龙：对，蜻蜓点水、拍拍屁股就走人了，给他们做不了啥实事。当时他们是对我存在着质疑，不信任。

艳佳：刚去大北山村的时候，村里是什么样的一个景象？

高世龙：刚到大北山村，我记得，第一次啊，就是背着背包，坐着大客，走到村里呢，我想，哦，这个就是大北山村，未来我奋斗的一个村。

艳佳：我未来五年基本上都要待在这了。

高世龙：也就是我未来五年第二个故乡吧，可能说也有一种责任、一种压力。越往村里走呢，压力越大。当我一看，这个村里的环境卫生比较脏、乱、差，比较落后。路两旁灰突突的，这个村也没有那种朝气，还有很多贫困户的房子都住在危房里面，要么就快塌掉了，要么就是下雨就是冬天外边贴的那种塑料布，没有塑钢窗，漏着风。也是看越走越凄凉，越走感觉压力越大。当时我问，这样的村，我能不能把它脱贫？因为毕竟刚去的时候也没有经验，就半夜没睡觉，当然也有着急的心理，着急开展工作，赶紧把它脱贫。把那个穷根给找准，贫穷落后的原因给找准。

艳佳：您觉得老百姓穷根是什么？

高世龙：村民的穷根啊，只要你不懒，产业方向找准了，勤奋起来，家家都能致富。你比如说举个例子，大北山村呢有5000亩地，这5000亩地都在山坡地上，很多村民呢，他还是说传统性地保守思维，可能说几十年了，从他爸爸那一代，爷爷那一代种的全是苞米、玉米和大豆，哎在他这在一代，他还种玉米、大豆，他不想转型，因为啥？转型有两种风险，一是转型没有好的产业，二是怕转型之后赔钱。我们土地比较贫瘠，都是山坡地，山坡地呢，种得玉米、大豆成本比较高，它不能像那个咱们长春周边的双阳啊、农安了，都有平坦地。机械作业，而且呢在山地上浪费人工比较大，可能一亩地除了成本之外再加人工，他一亩地就是挣个纯剩下二、三百块钱。

艳佳：这是您发现的问题。

高世龙：对，这是一种当时的产业，满山遍野种植的全是玉米和大豆。

艳佳：就不适合种。

高世龙：不适合种，当时呢我也认为这个农业种植产业的一个转型，也是作为我们下次扶贫主要的一个方向。

艳佳：看来找准穷根儿是扶贫的关键所在，高书记扶贫的第一步是把咱的种植方向给调整了，那我们的记者也在今年的10月份去到了大北山村，一起来听一下，村民们是怎么转型的？

【出录音】

进入十月中旬以后，吉林省的秋收工作陆续进入尾声，田地里的繁忙景象渐渐淡去。可是在靖宇县龙泉镇大北山村，这里的村民正开始新一轮的播种时间，当然，他们播种的并不是五谷杂粮，而是药材——天麻。村民苗润霞：

（记者：您家这个大概种了多少面积呀？）我们家这面积小，300来平吧。（记者：这都怎么种的，我看这个还挺复杂，要一层盖一层的这个。）它得经过底下一层隔菌，顶上隔上菌棒，完了菌棒才养的这个天麻吗。

从种植玉米大豆到改种天麻，这就是驻村第一书记高世龙来到大北山村的第一个决定。大北山村四面环山，平坦土地非常稀少，想要通过种植玉米大豆致富，事实证明非常艰难。2016年1月，刚刚被选派到大北山村担任第一书记的高世龙看到这样的情况，焦虑了好几天。

高世龙：不是村民不想干，是他们不敢干。他们没有好的方向，没有好的产业。我今年种两亩两亩苞米，我能挣1000块钱。你要我突然间让我这两亩种别的了，一是怕做不好，二是怕种好之后卖不出去。所以说我还不如守旧,我挣它1000块钱呢，村民是非常现实的。

没人敢轻易尝试，高世龙就跟村书记一起先行试种，结果第一年就赚了钱。有了赚钱的先例，村民们的心总算是被打开了。高世龙陆续带领大家种植人参、木耳、贝母，并寻找合作伙伴一起推出有机大米、蜂蜜等。

【录音完】

艳佳：新的种植项目有了，村民们对脱贫看到了希望。高书记，我们有网友给您提问题，网友叫“萍珊瑚色”他说：“高书记，都说‘新官上任三把火’，您头三脚是怎么踢得呢？”

高世龙：“三把火”呢？不是说向村民发泄发威那种，是我对自己要求生了三把气。给自己点了“三把火”，作为一个“80后”，既然选择了扶贫，咱们要去干好它，你不干好也是这五年，你干好了也是这五年，我不想把我的青春，大好的年龄荒废了。所以这三把火，第一把火呢我就放在啥呢，让村民知道，我作为一个年轻的第一书记，我搁村里能待住，我最多的一次是两个月没回家。

艳佳：就天天在那块和村民们去打交道？

高世龙：前两个月我记得，天天走户，大北山村也比较大，有608户，1700多人口，所以说呢，每天走40户。

艳佳：一天40户，你能走得过来吗？

高世龙：因为当时呢，搁部队那时候体力刚回来还比较好，就是一天坚持走40户，3条街，我自己给自己做个表格，40户有因病致贫、因残致贫的，就是年龄、需求、你想最想帮你什么？就是这种。

艳佳：就是把他的需要要过来。

高世龙：是四个需要吧，一步一步走一步走，最起码我让村民知道，哦，他年轻，他能在村里待得住，所以说克服了很多。

艳佳：扎下心来在这工作。

高世龙：嗯对，扎下心。

艳佳：您刚才说了，您给自己烧了三把火，第一把火是你两个月没出村儿，你要给村民们一个我待得住的这个印象，第二把火是什么呢？

高世龙：我第二把火呢，我记忆很深，第二把火就是取得村民对我对我的信，要信我，因为啥呢？因为大家你刚去的时候大家都在观察你，这个书记。

艳佳：太年轻了。

高世龙：哎，到底能不能给我们办事啊，他们需求都跟你说了，你能不能解决？我还记得有一次在走访入户的时候，是我们大北山村有个双石屯，双石屯呢，距我们的公路沿线有7公里左右。它那个一是中间啊全是就泥泞的那个路面。

艳佳：不通车的没有那个车的路。

高世龙：不通车，就是土道和泥道。而且中间用那个农用车压的全是沟，正常的骑自行车都骑不了，沟里面的就住着是68户，其中贫困户39户。当时村民，我上那走户的时候，村民说，高书记，我们什么都不要，就想把这个路修通，你能不能给我修通？

艳佳：这是他们走出去的一个希望。

高世龙：对啊，集体式的100多人都出来，给你谈一个诉求，可能是当时我认为这村民是最需求的一件事。

艳佳：最迫切的一个需要。

高世龙：所以说呢，那天吧，我就在路边看，因为从我们出屯呢到我们走到大路上呢需要7公里，有两条河，我就看村民是怎么过去的。其中就有两个村民骑着电瓶车走小道，出村之前呢，穿的是他一套旧衣服，因为得趟两条河，到河的对岸换上干净衣服，去走亲串友，去到县里去到那个集市上。

艳佳：就得准备两套衣服。

高世龙：哎两套衣服，两双鞋。听村里说呀，就是我们的村里有12名小学生统一雇了一个农用车，一个拖拉机拉着这12名小学生送到公路上，公路上班车给那等着，土道再不平坦就有震动，小孩一扶不好就掉河里了，这个小孩就冲到对岸那个树，就是抓着树枝就下来了，当时那个小孩才9岁，结合这个情况对我内心触动非常大，我说了，修通这条路也是说架通了村民和我之间的一种信任。

艳佳：不仅仅是他们物质上的桥梁也是你们心灵的一个桥梁。

高世龙：对。

艳佳：但是修路可不是件小事啊。

高世龙：对啊，所以说，我就把这几个故事，写了一篇文档就是给县里领导去汇报，给县扶贫办主任去汇报，给单位包保部门的领导汇报，也通过这一次次的小事，村民那种期盼，在屯里边出来之后，他那种期盼那种。

艳佳：眼神和那种心态。

高世龙：眼神和那种心态，看到我的时候，我想我一定把这个办好,去感动他们，一级一级唠，一层层的唠，找到建委，用了2个月时间，终于把这些部门磨破了嘴皮子，我自己有些时候啊，为了等别人等他们这个建委的，那个规划局的，拿一瓶矿泉水、拿个面包往办公室门口一坐，当时他们县里的人说，外来个第一书记都为了村民这样去办事，咱们有啥不能给他修这条路的。

艳佳：他们也是被你的行为所感动了。

高世龙：对啊，另外一点也得到了县委县政府领导的支持，啊，就是这条路就终于开始设计审批了，等准备开工建设的招标完事了吗，国家资金都到位了。这时候我给村民说的时候，哎呀，那村民掉着泪握着我的手，有的村民拥抱着我，就说高书记，我祖祖代代感谢你，哎呀，就是说杀猪、又扭秧歌。

艳佳：像过年一样。

高世龙：就像过年一样。所以说，我认为，扶贫开展任何性的工作，在于村民，在于大家对你的认可，在于大家对你的信任，你说了才有威信，你说了才有才有力度，才有执行力。

艳佳：这是第二把火，把路又修通了，您带着100多人的嘱托，然后你被感动了，你又去感动别人。第三把火是什么？

高世龙：第三把火呢，当时我又想，帮了一片人，修条路可能说。

艳佳：把这个屯的人给帮了。

高世龙：帮了，但是还有一群人，那群人是啥呢？是生活最艰难，生活最苦的人，因病致贫这些人，群体，也是在我们大北山村扶贫之中是占有一定的比例的。而且在因病致贫里面还有重大因病致贫的，常年一个家，三个人，两个大病患者常年床上躺着，就一个老太太，下地干活，养着她男人，养着她儿子。

艳佳：又没有钱又没有生活的来源，该怎么办呢？

高世龙：所以说当时我看了这个情况之后，我认为，我得帮这些人。当时又上了一把火。70个里面的13人，是最困难，生活最艰难，也是脱贫攻坚压力最大的这些户，我说这些人不能让他掉队，也不能把他们落下，不是说别人看，从自己的良心可能说是一个交代。6个贫困户的都是说，那个危房啊，常年在村里一到下雨的时候漏着雨，外面用塑料布，房盖上盖着塑料布，当时我到村里一看，我说你这外边窗户外边糊塑料布属于防寒，正常，你房顶上怎么还还盖着塑料布呢？他说，高书记，这一到雨季的时候，就下雨，下雨之后呢，他家里又没有年轻力壮的人，可能就用瓦片砖片压住了，冬天化雪的时候又漏雨。所以说呢入冬的时候就没拿下来，一年就放这。所以说呢，我决定，我说把他们这6户居住在危房里面的贫困户，率先让他们住上好房子，然后呢。

艳佳：那钱从哪来？

高世龙：钱呢，就是给他申请了那个咱国家扶贫有政策，D级危房就扒倒重建，是补助4万块钱，哎但是我认为给你申请了4万块钱不挺好了吗？但是说到是现实中，又上了一把火。为啥呢？你给他4万块钱，他还是盖不起来，没有启动资金。最后呢，我家是拿了2万块钱，然后我战友，还有我的很多亲人，就先先后后捐了10万块钱，就给这6户，然后呢我跟我们村干部，我们又发动了全村的党员，可能是咱不会砌砖，你不会砌墙，不会抹灰，但你能干点体力活，就这样的，明亮的瓦房就建起来了。

艳佳：现在咱们村的面貌是什么样的？

高世龙：现在咱们大北山村啊，人啊，现在村民的幸福感和归属感，爆棚了。村里看到我之后就是主动的上来，给你打招呼，哎拉你到他家，高书记到我家喝点水，哎恨不得把他家好吃的东西都给你拿着，不像以前似的，带理不理的、不认识你或者不给你开门。

艳佳：嗯，其实人心是用一件件实事换来的。

高世龙：对，我对他好，他自然会，村民其实也很简单，你对他好，把真心给了他，他自己也会真心回馈你。我对他负责，他也对我负责。而且咱们等到产业转型之后啊，庭院综合体种植的中药材，现在咱们全村的平地包括山坡地加一起19,000亩，种植的是17,000多亩的特色经济作物，比如天麻啦、蓝莓啦、灵芝啦、还有食用菌啦，还有大田人参啦。

艳佳：这个效益都很高。

高世龙：这个效益都非常高。

艳佳：现在咱们这个都已经走上正轨了，还有压力吗？

高世龙：有压力。

艳佳：为什么呢？

高世龙： 等扶贫结束之后呢？也像咱们习主席说了，打造一个不走的工作队。我的理解就是说，可能说我们会有一天离开贫困村，我们要培养出来一些村里一些接班人，一些致富带头人，像我们在的一样，他们就能持续的进入市场，持续的去带领村民去致富，我就想离开之后能让我们的产业稳步的走向市场。能够从种植，到市场，到销售，到这个品牌的建设，形成一个健康的产业链，这样走的时候，说咱真心地从内心能放下。

艳佳：嗯，让它更加良性地去循环。感觉您是一个特别有正能量的人，您的工作的动力是什么呢？

高世龙：可能是我看到了我们的国家强大，特别是这个纪念70周年，那个“十一”哈，那种游行方队、阅兵方队和国家的军事力量。

艳佳：就是特别骄傲啊。

高世龙：展示我们大国家的这种东西，我认为我能在中国，在作为一个国人，我能作为一个党员，为我们党的发展啊，奉献一滴哪怕说一滴水，融入了大海，我都是比较骄傲、比较自豪的，第二点就是能用我的人生，从农村、从军队军旅生活转业到地方，更多地我首先要感谢国家，另外一点，我有用我之地，我能用我的青春，用我的所学和能力去帮助那些需要帮助的人。

【结尾歌曲《第一书记》】

带着希望 肩负理想

魂牵百姓 怀揣朝阳

捲起裤腿 挨门看望老乡

坐在炕头 掏心叙谈家常

第一书记 第一书记

对待乡亲 情深义长

攻坚克难 意志如钢

你在哪里 哪里就有花果飘香

恪守承诺 扛起担当

牢记使命 初心不忘

撸起袖子 田间地头奔忙

深谋远虑 蓝图绘在心上

第一书记 第一书记

带领致富 斗志昂扬

以苦为乐 无上荣光

【歌曲结束】
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