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【开始曲 栏目头】
各位听众，欢迎收听今天的对农村广播节目，我是主持人周鹭。
【解说】磐石市宝山乡北锅盔村近年来的变化真可谓是翻天覆地，关东红果第一村，国家级“一村一品”示范村、省级美丽休闲乡村、省级休闲旅游重点村、吉林省第一批乡村振兴示范村，一串串荣誉在头上闪耀，村庄的变迁离不开果树，这里光“锦绣海棠”种植面积就达300公顷，产量高达3500吨。可创产值3000万元，果农李洪全一家祖孙三代人在村里土生土长，他们见证了红果村的发展变迁。宝山乡北锅盔村李洪全：
出录音 
内 容（1971年吧，没有123就红海棠和黄海棠这两样品种 ，那时候一斤才卖多少钱呢？一斤才卖两毛钱，最高是两毛钱，就是红海棠比这个黄海棠能高一点能卖到2毛5，那时候生产队呢，一年就收入个1,000多块钱吧，到1974年就开始123就有了。）
【解说】北锅盔村依山而建，因山坡啦岗子多，耕地少，就选择种果树，村里种果树比较早，在品种选择上，他们因地制宜，刚开始种海棠接着种123果，当时也没有技术，他们就摸索着干。宝山乡北锅盔村李洪全
出录音 
内  容（打药啊这好多好多的事都得有技术跟着，没有技术不行，这腐烂病要就是果树的癌症没治，就是用手挠，刮子刮掉皮，没有抹药，那时候没有药。）
【解说】没有技术不行，生产队就安排技术员到外地学习，回来后在指导操作。这样一年比一年发展得好。1973年，李洪全接任生产队长后，他决心把果树产业发展壮大。宝山乡北锅盔村李洪全
出录音 
内 容（我接手以后，现在大锅盔出路就是整果树，别个招没有，因为啥呢，俺们屯这个小区气候差老些了，就那时候生产队成立起一个果树组，俺们全大队这么些16个生产队就俺们屯整的好，就俺们起来了，剩下全砍了，那时候没有收果的，没有商贩来收果的，就生产队出车卖，那时候生产队一伙安排几个人，到这下屯，下个屯走，在就上市场上卖，就这个招儿，赶牛车，照现在对比，都不敢想，那时候困难，现在吧人人都享福了。）
【解说】那个年代，北锅盔村靠种果树维持了温饱，但离富裕还差得很远，无论从科技、还是果树品种以及销售上都困扰着果业的发展，从分产到户之后，李洪全一家分得了果树，儿子李志刚接过了父亲的重任，继续种植改良果树。 宝山乡北锅盔村李志刚
出录音 
内  容（我今年52岁搞果树30多年了，16岁开始不念书就回家进到果园里，这一干就是30多年，这么多年一路走来，也真的是确实很不容易，从最开始的123 到现在的龙丰鸡心果，就是已经更新换代了几片园子，现在基本上都是这个鸡心果，以前的123和皇太平都已经淘汰了，）
【解说】在果树行业里，李志刚顽强打拼，他淘汰了123等老的品种，引进了受市场欢迎的鸡心果，对于新品种，他不断地研究果树的习性和病虫害。宝山乡北锅盔村李志刚：

出录音 
内 容（怎么说呢就是因为鸡心果是后引进的品种，他的抗性我们刚刚开始都不是那么了解，所以没结果的时候还可以结果了就是逐步的有一些病害都是我们以前没有接触到的，有一年就是直接他就影响到我的经济，直接就经济损失达到20万元左右，那年开始都不知道，因为果子已经熟了，都红了，然后那个果柄那个就是开始变色，变成黑色，就是这种病，发到北京以后呢，到北京没有卖掉，后来从北京又拉到长春，把它处理掉，那一年就是损失特别特别严重，后来就是在多方面的包括我们村上啊和政府的领导协助和植保专家的沟通，最后经过二年吧把这个病害终于克服住克服住了治住了，所以这二年的果品质量也都一直在提升价格也随之也就跟着上来了。）
【解说】果品质量上来了，也赢得了市场，产品不光在本地销售了还远销到了全国各大城市。宝山乡北锅盔村李志刚：
出录音 
内  容（现在已经把这个果子果品发向了全国各地的市场，我们当地啊有些没有销售能力的，我也是急着帮忙着销售，现在的市场呢就是我们磐石的鸡心果在市场上也是非常受这个顾客欢迎的，就是它的口感和品质，各方面都表现的非常好。）
【解说】李志刚的儿子李旭，在爸爸耳濡目染下也开始研究果树种植技术，成为第三代果树人的行家里手。在他精心管理和绿色种植下，鸡心果被中科院命名为锦绣海棠，并成为优质地理产品。宝山乡北锅盔村 李旭
出录音 
内 容 （现在的果树修剪方面都是出去学习之后回来进行修剪，然后像肥料方面呢以前都是用这些化肥，现在我们在家都是自己用红糖、豆柏发酵的有机肥，它照比以前的口感呢还是个头光泽都有所改变；然后像病虫害这方面，以前都是人力就是几个人在一起，就是扯那个打药那种就是管子药管在地里边打，现在就是技术发达了，有无人机，俺家去年买了无人机，现在都用无人机喷洒，我们现在引进来就是那个生物那种防虫灯啊，照比以前是好了不少。）
【解说】李旭经营果树采用了新技术和绿色化种植，在销售上，改变了过去坐在家里卖的销售模式，他通过网络、抖音、快手往外直销，并直接走市场，省了一道经销商，增加了收入。宝山乡北锅盔村 李旭
出录音 
内 容（最开始也是，就这些经销商来我们这收吗，完了慢慢就知道他们就是往哪往去，哪个市场哪个市场卖，就是我们要自己去市场卖的更好，你这年年就是锦绣海棠下来我年年就得去，你最起码比在家一斤果你怎么也得多卖不少钱。你要我家多呀，好几十万斤，你要采摘就采摘正常的就是那么几天，你要摘晚了这东西就不耐储了，要一下全摘了我还卖不了，所以说这冷库必须得建，最近这两年打算就要建个冷库怎么也得300平吧，储存个10多万斤应该是不成问题。）
【解说】李洪全一家种植果树带动了全村发展果树产业，靠果树产业，全村户均收入达10万余元，人均收入3万余元。宝山乡北锅盔村 李旭
出录音  
内  容（这都能看出来呀，这房子盖的也好了，这路修的也好了这经济条件上来嘛，就因为种这个锦绣海棠，现在家庭条件也挺好。2021年 我们被那个中科院地理产品认证为磐石宝山乡那个低山丘陵案例，同年进行了自来水改造，经济水平提高了，各个家的生活条件也好起来了。）
    【解说】 祖孙三代人种植果树，从黄海棠到123再到锦绣海棠不同的品种、不同的技术、不同的销售决定了不同的发展，李洪全是赶着牛车走屯卖、李志刚是坐在家中卖，李旭是通过网络、终端市场规模销售，所获得的经济效益截然不同，他们是中国农民发展的缩影，也是中国农村变迁的推动者。
